ANNEE 2009

Bilan créateur repreneur

LES OBJECTIFS

* Prendre en compte ses potentialités et celles de son entourage, mobilisables
dans le cadre d'un projet de reprise ou de création d’entreprise.

e S'assurer de son projet et savoir le défendre

EN PRATIQUE
Duré DEROULEMENT ET PROGRAMME
urée :

Un bilan sur 10 & 12 semaines, Partenariat CCI&CAUX / CNAM Haute-Normandie
Et un suivi sur 3/6 mois Avec le centre de bilan CCI&CAUX :

=  Analyser le parcours professionnel et personnel puis identifier les
compétences acquises et maotivations supports au projet

=  Appréhender et construire son réseau relationnel
=  Réfléchir sur ses caractéristiques personnelles
=  Dresser un bilan sur les points forts et les points faibles qui se dégagent

FINANCEMENT

Pour plus d’informations, se Avec le CNAM

renseigner auprés de la section locale

Fongecif la plus proche de votre

domicile = I|dentifier les étapes et acteurs en lien avec le projet (clients, fournisseurs,
partenaires financiers...),

=  Etudier le secteur d’'activité,

Formaliser et suivre un plan d’action :

Fongecif du Havre
59, Quai Southampton

76600 le Havre =  Déterminer et analyser la future zone de commercialisation,
Tél 02 35 74 69 22 =  Confronter le projet aux réalités du terrain (devenir dirigeant, vendre un
Fongecif.lehavre@fongecif-276.org service ou un produit, définir la taille ou le secteur d’activité de I'entreprise a

reprendre...)

CONTACTS

Montivilliers :
Bérangére BASILE
Tél: 02327955 88
Fax :0235305378

bbasile@ccicaux-formation.com METHODES PEDAGOGIQUES

Fécamo - e Suivi individualisé

Sophie RICHER *  Appui méthodologique : outils, tests, mises en situation et rencontres avec des
Tél - 02 35 10 40 13 professionnels et des dirigeants d’entreprise

Fax : 02 35 1058 52 » Participation a des réunions d’échanges

sricher@ccicaux-formation.com

CCI&CAUX
WWW.CCICAUX-FORMATION.COM ENTREPRENEUR DE FORMATIONS




